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I vettori mettono a punto un’intesa commerciale per la gestione delle rotte invernali

Patto di ferro Livingston-Eurofly

Ottimizzare network e
prodotto: questi gli o-
biettivi dell'accordo si-
glato tra Livingston e
Eurofly. 11 patto commer-
ciale sara valido per la sta-
gione invernale 2008-2009
e permette alle due compa-
gnie charter di offrire ai
tour operator un maggior
numero di voli diretti e di
destinazioni.

“Livingston ha siglato
questo accordo con l'in-
tento di ottimizzare e ra-
zionalizzare I'offerta di po-
sti e di rotte per il merca-
to leisure, in un momento
storico € macro-economi-
co molto importante per il
settore - commenta Gian-
carlo Celani, presidente e

amministratore delegato di
Livingston -. Ci auguriamo,
quindi, che tale accordo rap-
presenti soltanto I'inizio di
una partnership commercia-
le duratura nel tempo, an-
che alla luce dei segnali mol-
to positivi ricevuti finora dal
mercato”. In particolare i vo-

li in codeshare permetteran-
no di presentare un net-
work che tocca Repubblica
Dominicana, Messico, Brasi-
le, Cuba,Antigua, Giamaica,
St. Lucia e Barbados (rag-
giungibili con aerei Living-
ston) e Maldive, Sri Lanka,
Kenya, Tanzania e Seychel-

les (con macchine Eurofly).
I due vettori prevedono in
questo modo di gestire
300mila passeggeri nell’ar-
co della stagione con un oc-
chio di riguardo nei con-
fronti della qualita del servi-
zio “che, insieme alla quan-
tita dei voli e delle destina-
zioni, sono gli obiettivi del-
l'accordo - aggiunge I'a.d. di
Eurofly Gianni Rossi - per
consentire agli utenti una
migliore scelta e un pit am-
pio ventaglio di opportu-
nita. Le sinergie che abbia-
mo individuato configurano
anche un miglioramento
nella centralita del servizio
al cliente e un importante
passo verso la razionalizza-
zione dei costi”. L. V.
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